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Lastechniek Wilderink

~fimmert aan de Wweg

IFocus op hoogst
haalbare in lastechniek

tekst Ester Reusink, fotografie Fianke Fotografie

Het Haaksbergse lasbedrijf Lastechniek Wilderink timmert nationaal en internationaal flink
aan de weg. Ze leveren hoogwaardige producten en diensten voor onder meer de olie- en
gasindustrie, de energiemarkt, kermisattracties en de offshore. Ondanks de economische
tegenwind, heeft het bedrijf zich in de afgelopen jaren doorontwikkeld en zelfs een lichte groei
doorgemaakt. “Kwaliteit is voor ons heel belangrijk. We willen de beste zijn in lastechniek en

daar focussen we op.”
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n 1995 startte eigenaar Jeroen Wilderink zijn

eigen bedrijf. Hij werkte destijds als enige las-

ser bij Gemavo in Eibergen en zag de hoeveel-
heid laswerk achteruit gaan. Hij stond op het punt
om ander werk te gaan zoeken, maar uiteindelijk
besloot hij om zijn baas een brutaal voorstel te
doen. “Het was of een andere baan, of voor mezelf
beginnen. Ik heb mijn baas toen een voorstel ge-
daan om het laswerk van Gemavo onder te bren-
gen bij mijn bedrijf. Dat zag hij wel zitten. Vanaf
dat moment is het allemaal razendsnel gegaan. Tk
heb daar nog twee jaar gezeten en toen werd het
echt te klein. In 1997 heb ik een hal gehuurd aan
de Tolstraat en sinds 2007 zitten we in ons nieuwe
bedrijfspand aan de Metaalstraat. Inclusief in-
leenkrachten werken er nu zo'n twintig mensen bij

ons bedrijf”, aldus Jeroen.

Hoogwaardige lastechniek
De groeidie hetbedrijfin de afgelopen jaren heeft
doorgemaaktisze echterallesbehalve aan komen

waaien. Om deze groei te bereiken is veel tijd en

energie gestoken in het behalen van certificaten als
ISO 9001 enISO 3834-2. Daarnaast hebben zij zich
steeds meer toegelegd op hoogwaardige lastechnie-
ken. Jeroen zegt daarover: “Als startend lasbedrijf
ishetlastigom opdrachten op dat niveau te krijgen.
Maar door ons te certificeren en ons steeds meer
terichten op hoogwaardige lastechnieken, zagje
datklanten meer vertrouwen in ons kregen en een
meerwaarde zagen in ons als toeleverancier. We
hebben veel klanten in het westen van hetland.
Vooralin de olie- en gasindustrie en de offshore.
Maar we hebben ook klanten in de regio. Een voor-
beeld hiervan is KMG uit Neede. Voor hen verzor-

genwij hetlaswerk aan hun kermisattracties.”

Goede doorlooptijden

Lastechniek Wilderink is als een van de weinige
lasbedrijven in Nederland gespecialiseerd in hoog-
waardige lastechnieken. Zij i
voeren laswerkzaamheden uit
aan halffabricaten, apparaten

en complete installaties waarbij
zware eisen aan hetlaswerk wor-
den gesteld. Denk daarbijaan
drukvaten, vloeistoftanks, skids,
pipespoolsen dynamischbelaste |
constructies. “Het verschil met .
onze concurrenten zit hem voor-
alin de omvang van ons bedrijf.
We zijn niet zo groot. Het voor-
deel daarvan is dat we lage over-
headkosten hebben, goede door-
looptijden kunnenrealiseren

en heel flexibel zijn. Op verzoek
van onze klanten zijn we aan
samenbouw gaan doen. Daarbij
maken we complete installaties.
Voor het elektrotechnische deel
en de assemblage huren we speci-
alistenin. Deinstallaties worden
van te voren getest op onze testlocatie. Zo kunnen

we kant enklareinstallaties afleveren bij de klant.”

Markt uitbreiden

Ondanks het feit dat de marges ook in hun markt
onder druk staan hebben ze nog steeds voldoende
werk. “Voor de komende tijd is onze orderporte-
teuille goed gevuld. Zelf ben ik eigenlijk nog nooit
echt op pad geweest om nieuwe klanten binnen te
halen. De meeste klanten krijgen we via mond-tot-

vervolgop pagina 7 >

mondreclame.

nummer 10 » november 2014 Haaksbergen Magagine



> vervolgvanpagina 5

Ongze grote kracht is onze kwaliteit. Onze klan-

ten zijn allemaal organisaties die kwaliteit hoog
in het vaandel hebben staan. Daarnaast moeten
we natuurlijk wel zorgen dat we de kostprijs goed
in de gaten houden. Maar uiteindelijk draait

alles om de kwaliteit.” Op dit moment werkt
Lastechniek Wilderink vooral voor Nederlandse

opdrachtgevers, maar Jeroen sluit niet uit dat

ze zich op termijn ook op de Duitse markt gaan

begeven. “Duitsland kan voor ons een zeer inte-

: : ] F ressante markt zijn. Dat gaan we zeker onderzoe-
. < 43 ken, maar dan moet er wat meer tijd zijn.”
< ; Boerenmentaliteit
. . o In de afgelopen jaren is zijn ei-

| b i gen rol binnen het bedrijf wel —
= %i @ C h ﬁ ! @ k , ' 4 veranderd. En dat was voor Je- De meeSte
3 roen niet altijd even makkelijk. .7 A S L
“Ik ben wat meer afstand gaan klanten krljgen
nemen van het werk in de werk- We Via mond_tot_

plaats. Dat vond ik best lastig. _
Je wilt graag dat mensen de mondreClame.

dingen doen zoals jij dat zelf ook

zou doen. Toen ik zag dat ik de

goede mensen op de goede plek

had staan, kon ik het loslaten.” Over de toekomst
maakt Jeroen zich geen zorgen. “Ik zie onze
toekomst gezond in. We hebben momenteel vol-
doende werk. En veel groter groeien wil ik niet,
omdat we dan minder flexibel kunnen zijn. Ook
wil ik niet uit Haaksbergen weg. Haaksbergen is
voor mij echt heilig. Van mijn medewerkers komt
zo'n tachtig procent uit Haaksbergen. Daar ben
ik heel blij mee. Dat past bij mij en mijn bedrijf.

Tk hou wel van die jongens met een beetje ouder-

wetse boerenmentaliteit van hard werken. Die
hebben dit bedrijf tenslotte gebracht op het punt

waar we nu staan.” @
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